ROD.TECH - CHECKLISTA - 20 PYTAN

Checklista gotowosci Al Act

20 pytan o to, jak wykorzystujecie Al w firmie. Odhaczcie punkty, ktére juz macie ogarniete —
reszta pokaze, od czego zaczac¢, zanim zapyta o to Klient.

01
Inwentaryzacja

[1 Macie spisang liste wszystkich narzedzi Al uzywanych w firmie — wewnetrznych i tych u dostawcéw.
1 Wiecie, czy Wasz produkt zawiera funkcje oparte o Al (wbudowany model, integracja z AP LLM).
[0 Wiecie, jakie dane — w tym dane klientéw — trafiaja do uzywanych modeli Al.

[l Macie liste dostawcéw Al (np. OpenAl, Anthropic, Microsoft) i znacie warunki wspoétpracy z nimi.

02
Klasyfikacja
[1 Wiecie, czy w rozumieniu Al Act jestescie ,provider” czy ,deployer” dla poszczegdlnych systeméw Al.

[1 Sklasyfikowaliscie systemy Al wg poziomu ryzyka z Al Act (niedopuszczalne / wysokie / ograniczone /
minimalne).

[l Wiecie, ktére z Waszych systemdéw Al moga zostaé uznane za ,wysokiego ryzyka”.

[1 Macie udokumentowane uzasadnienie tej klasyfikacji — nie tylko wiedze ,w gtowie” jednej osoby.

03
Governance i ISO/IEC 42001

[l Macie spisang polityke wykorzystania Al w firmie — kto moze uzywac jakich narzedzi i jak.
[1 Macie proces zatwierdzania nowych narzedzi lub modeli Al przed ich wdrozeniem.
1 Macie rejestr ryzyka zwigzanego z wykorzystaniem Al.

[l Wiecie, co obejmuje norma ISO/IEC 42001 i czy jestescie na drodze do zgodnosci z nia.

04
Bezpieczenstwo Al
[] Testowaliscie swoje aplikacje Al pod katem atakéw typu prompt injection.

[0 Macie wdrozone zabezpieczenia (guardrails, filtry) chronigce przed manipulacjg modelu przez
uzytkownika.

Monitorujecie na biezgco, czy ktos nie prébuje ,ztamacé” Waszego asystenta Al.

O

[0 Macie plan reakcji na incydent bezpieczenstwa zwigzany z Al.
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05
Sprzedaz i dokumentacja

[1 Potraficie w 5 minut odpowiedzie¢ klientowi korporacyjnemu na pytanie ,jak wykorzystujecie Al”.
1 Macie gotowy dokument, ktéry mozna dotgczy¢ do RFP, DPA lub umowy ramowej.

1 Wasz zesp6t sprzedazy wie, jak méwi¢ o zgodnosci z Al Act jako o przewadze, a nie problemie.
O

Aktualizujecie te dokumentacje regularnie — nie tylko ,na wezwanie” klienta.

PODSUMOWANIE

Wasz wynik

0-6 - START Jestescie na samym poczgtku — i to normalne. Zacznijcie od
porzadnej inwentaryzacji, zanim zapyta o to klient.

7-13 - W BUDOWIE Fundamenty sa, ale bez uporzadkowanego systemu trudno to
szybko udowodni¢ klientowi. Czas to spig¢ w jeden proces.

14-20 - BLISKO GOTOWOSCI Zostaly gtownie szczegoly i dokumentacja. Dobry moment, by
domkng¢ temat i zamieni¢ go w argument sprzedazowy.

NASTEPNY KROK

Sprawdzcie to doktadniej z kims$, kto sie na tym zna

Umowcie bezptatng, 20-minutowg rozmowe — przejdziemy razem przez Wasz wynik i powiemy, od
czego realnie zaczac.

Umoéw rozmowe: rod.tech - kontakt@rod.tech
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